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Relación de empresas asociadasRelación de empresas asociadas

 EMPRESA  POBLACIÓN  TELÉFONO  E-MAIL 

GARCÍA MONTERDE, S.L. ALBOCACER (CS) 649725722 info@garciamonterde.com  

GEOCIVIL, S.A VALENCIA 963603700 geocivil@geocivil.com  

GESALMADE, S.L. ALBORAYA 961539051 contenedores@josemonto.com

GRAVERAS DEL RIO MAGRO, S.L. CARLET 962531130-670066710 joseantonio@hormigonescarlet.com  

GRUPO BERTOLÍN, S.A. PATERNA 963841234 p.alvarez@grupobertolin.es

GRUPO CONSTANTE NUEVA GENERACIÓN S.L. LA GARROFERA DE ALCIRA 962449256 oficina@grupo constante.com  

HEMOTEX, S.L. VALL D’UXO (CS) 964661831-607300972 info@hemotex.es  

HERMANOS ALMELA VILA-REAL (CS) 625693655 excavaciones.exha@hotmail.com 

HNOS. ROBLEDO HERNÁNDEZ, S.L. QUART DE POBLET 961530683 alfonso@hnosrobledo.com 

IMEESA  (Instituto Mediterráneo de Estudios Económicos SA) QUART DE POBLET 961900032 - 603570533 administracion@imeesa.es   

INDUOBRAS, S.L. CASTELLÓN 964240972-657854094 salvador@induobras.com

INFRAESTRUCTURAS Y SERVICIOS SERVITRIA, S.A. VALENCIA 687667575-620567791    cmartinez@servitria.com / lmolowny@servitria.com

JBS CANALIZACIONES Y SERVICIOS, S.L. CASTELLON 605945093 administracion@jbscanalizacionesyservicios.com 

JOSE GRANELL, S.L. ALCORA (CS) 964386361-600504289 josegranellsl@gmail.com  

JOSÉ TORREGROSA SOLER, S.L. XÀTIVA 962275034 administracion@jtssl.com   

MALCOP, S.L. SAN JUAN (A) 661901901-620822480 info@malcop.com

MANOLO RODRÍGUEZ SÁNCHEZ CASTELLÓN 964032322-619414584 excavacionesmanolorodriguez@hotmail.com 

MANUEL AGRAMUNT CASTELLÓN 651826824 magramuntpalacios@gmail.com  

MAQUINZA, S.A. ZARAGOZA /DELEG. VALENCIA 976459113-648829520 jose.gimeno@maquinza.com / marketing1@maquinza.com

MOVIMIENTOS MESTALLA, S.L. VALENCIA 961812478 - 607820000 movmestalla@gmail.com   

MOV. TIERRAS OLUCHA HNOS, S.L. ONDA (CS) 964770601-606448483 administracion@oluchahermanos.com

PLANTAS MOVILES V RAMOS, S.L. CASTELLON 608009295 carlos@plantasmoviles.com 

REAL EXPANS, S.L. ALQU. DEL NIÑO PERDIDO 683461999 info@excavacionescapdevila.com  

RODRIGO ANDRÉS, LUIS TORREBLANCA (CS) 602980764 excaelgarrit@gmail.com

ROMEFER INTERNACIONAL S.L. CHIVA 677493104-961042911 info@romeferinternacional.com   

ROYTRANS, S.L. QUART DE POBLET 961530683 oficina@hnosrobledo.com  

SERRANÍA GEOMINERALES SAGUNTO 962650062-607159492 jperez@serraniageo.com

SERVICIO DE RECOGIDA ECOLOGICOS, S.L. SILLA 961201145 doma1145@hotmail.com (Contenedores Doma)

SERVITRAMA, S.L. BENICASIM (CS) 964300680-639323081 servitrama@yahoo.es  

SOLBES, S.L. L’ALFAS DEL PÍ 966866817 laure@solbes.es    

TORRESCAMARA Y CIA DE OBRAS S.A. OLIVA 963697912 ines@torrescamara.es

TRANSFORMACIONES CLIMENT,S.L. LA GRANJA DE LA COSTERA 962254625 transformacionescliment@hotmail.com  

TRANSFORMACIONES GOMESPA S.L ENGUERA 656955777 pedro_gomez_21@icloud.com

TRANSFORMACIONES JAVIER GARCÍA S.L. TORRENT 961573848-610278314 javitransnivel@gmail.com

TRANSP. Y EXCAV. GAR-LO, S.L. “JUANÍN” PAIPORTA 963971846-606398720 tyegarlosl@gmail.com  

TRANSP. Y EXCAV. J. ASENSI, S.L. BETERA 961601630 info@jasensi.com  

TRANSP. Y EXCAV. PÉREZ PLUMED, S.L. PTO. DE SAGUNTO 962680966 info@perezplumed.com 

TRANSTOMACO, S.L. ALQU. DEL NIÑO PERDID 639691978 manolo@transtomaco.com 

TTES. ALEGRE MONFERRER, S.L. CASTELLÓN 964210923-609612605 manuel@menguillo.com 

TTES. EMILIO ZAFÓN, S.L. CASTELLÓN 964237685-608569453 transportesemiliozafon@yahoo.es

TTES. VILAR PALAU, S.L. ONDA (CS) 964601163-629718117 transportes@vilarpalau.com 

TTES. Y EXCAV. VICENTE PRADES, S.L. (PRADES MT) CASTELLÓN 964204410-600524464 info@pradesmt.com 

URBAMED PROJECTS, S.L. ALDAIA 963494517-661210934 mberzal@urbamed.net

UXOTER, S.L. VALL D’UXO (CS) 964691519-670631311 pvalentin@uxoter.com  

VALENCIANA DE MEDIACIÓN, S.L. ALBAL 961267401 contrata@vameco.com  

VICENTE SUBIELA, S.L. BENAGUACIL 962737518 administracion@obraspublicassubiela.com

VILOR INFRAESTRUCTURAS S.L. VALENCIA 963445690 - 618384765 administracion@vilor.net

VIVEROS Y JARDINERIA AZALEA, S.L. BENICASIM  azaleajose@gmail.com 

VOLADURAS CASTELLÓN, S.L. ALMAZORA (CS) 964560814-606361834 voladurascastellon@hotmail.com

A.P.E.CAS
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LLOSA DE RANES
LA POBLA LLARGA

LUCENA

CHESTE

EL SALER

TORRENT PICANYA

ALBOCACER

ALBORAYA

ENGUERA

PATERNA

LA GARROFERA DE ALCIRA

ALCORA

XÀTIVA

VILA-REAL    

 

TORREBLANCA

CHIVA

SAGUNTO

SILLA

BENICASIM

RIBAROJA DEL TURIA

LA GRANJA DE LA COSTERA

PAIPORTA

BETERA
PUERTO DE SAGUNTO

ALBAL

BENAGUACIL

VILANOVA D’ALCOLEA     

ULLDECONA    

ALDAIA

CARLET ALGEMESÍ

 NIVEL34



ENTREVISTA

¿Cómo llega o le proponen al cargo y cuál fue su primera 

impresión?

Yo ya trabajaba desde hacía un año en todo lo relacionado 
con la DANA, desde la Secretaría de Estado de Política Te-
rritorial. Desde el primer momento, la Secretaría actuó como 
órgano de coordinación y asumió la gestión de los 1.745 mi-
llones destinados a la reparación de infraestructuras munici-
pales dañadas. Además, ya era la coordinadora del comité de 
personas expertas para la reconstrucción. Tras la salida de 
José María, confiaron en mí para asumir esta responsabilidad.

¿Cuál es exactamente su función como Comisionado para 

la Reconstrucción tras la DANA y cómo se articula con otras 

administraciones?

Mi labor consiste en impulsar, coordinar y supervisar la ejecu-
ción de las medidas adoptadas por el Gobierno de España, 
así como asegurar la coordinación con las administraciones 
autonómicas y locales. Una parte esencial es la relación cons-

tante con alcaldes y alcaldesas de los municipios afectados, 
escuchando sus demandas y buscando soluciones. También 
trabajamos con los ministerios implicados y con la Generalitat 
Valenciana para garantizar una respuesta cohesionada.

Además, hemos abierto procesos participativos que permiten 
a asociaciones, ciudadanía y comités de reconstrucción in-
volucrarse directamente en el proceso. La reconstrucción no 
puede hacerse sin la gente.

Han pasado nueve meses desde la DANA del 29 de octubre. 

¿Cuál fue el diagnóstico inicial y qué prioridades se 

marcaron?

La prioridad inmediata fue restablecer las comunicaciones y 
garantizar que todo volviera a funcionar. Se vieron afectados 
160 km de carreteras, que desde el 23 de noviembre están 
todas abiertas al tráfico.En el ámbito ferroviario, los daños al-
canzaron más de 225 km en la red convencional y 150 km en 
la de alta velocidad.

ENTREVISTA A 

ZULIMA PÉREZ
Comisionada del Gobierno para
la reconstrucción tras la DANA

EL SECTOR PRIVADO
HA SIDO Y ES 

IMPRESCINDIBLE EN
 LA RECONSTRUCCIÓN

Muchas obras de emergencia
ya se han finalizado y aún queda 

bastante por licitar
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TRANSPORTE DE ÁRIDOS • ALQUILER DE MAQUINARIA O. P. • SERVICIO DE CONTENEDORES

EXCAVACIONES Y DERRIBOSEXCAVACIONES Y DERRIBOS
ROGEFER, S.L.

Avda. Pérez Galdós, 29 bajo 46900 TORRENT (Valencia)
Tel. ofi cina 96 158 02 51 / Móvil 669 45 85 49 / 50

rogefer@excavacionesrogefer.com / www.excavacionesrogefer.com
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EDITORIALREPORTAJEEDITORIALREPORTAJEEDITORIAL

¿Qué papel ha jugado el comité de expertos?

Ha sido clave en la toma de decisiones. Se consulta tanto 
para cuestiones generales como para actuaciones con-
cretas. Su composición es amplia: especialistas de distin-
tas disciplinas, colegios profesionales de carácter técnico 
y social, y representantes de la sociedad civil (colectivos 
juveniles, de mujeres, ONG, cooperativas, tercer sector). 
Queremos que la reconstrucción se base en la ciencia y 
que el conocimiento técnico y social forme parte de las de-
cisiones.

¿Qué volumen de inversión pública se ha movilizado has-

ta ahora y de qué fuentes proceden los fondos?

Hasta la fecha se han movilizado más de 16.600 millones 
de euros. De ellos, 1.745 millones se destinaron a financiar 
el 100% del coste de las obras municipales y provinciales. 
A esto se suman:

• Más de 400 millones para infraestructuras de movilidad.

• 437 millones para el ciclo integral del agua.

• 530 millones para el “Plan de mejora de la resiliencia 
frente a inundaciones”.

• 220 millones para actuaciones de emergencia en cau-
ces, a través de la Confederación Hidrográfica del Júcar.

• 572 millones destinados al sector agrario.

Es una inversión histórica, que demuestra el compromiso 
del Gobierno con los municipios valencianos.
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¿Qué infraestructuras fueron más afectadas y con qué ló-

gica se están reconstruyendo?

Todas las actuaciones se realizan con criterios de resiliencia. 
No se trata solo de reparar lo dañado, sino de reforzarlo y 
adaptarlo para que, en caso de nuevas catástrofes, la afección 
sea menor. Las infraestructuras municipales financiadas 
incluyen criterios de adaptación frente a inundaciones, y el 
Plan de Resiliencia marca una hoja de ruta para protegernos 
frente a fenómenos extremos. La reconstrucción es también 
una oportunidad para repensar nuestras ciudades y reducir 
la vulnerabilidad ante el cambio climático.

¿Cómo se están gestionando los tiempos y la coordina-

ción con los ayuntamientos? ¿Existen obstáculos admi-

nistrativos?

La coordinación con los ayuntamientos es total, aunque 
cada uno tiene capacidades y ritmos distintos. Para facilitar 
el proceso, pusimos a disposición de los municipios la em-
presa pública Tragsa, que ayuda a redactar proyectos y a 
gestionar la contratación.

Por supuesto, se trata de dinero público y debemos equili-
brar rapidez con un uso riguroso y transparente de los re-
cursos.

En cuanto a la relación entre administraciones central y 

autonómica, ¿cree que habría cosas que mejorar en un hi-

potético “día después”?

Sí. De hecho, las lluvias del pasado octubre ya nos demos-
traron que es posible actuar de otra manera y mejorar la 
coordinación entre administraciones competentes.

¿Podría destacar alguna obra emblemática ya finalizada o 

en ejecución avanzada?

Me quedo con la reconstrucción de los puentes. Un puente 
simboliza encuentro, unión, oportunidades. El 29 de octubre 
vimos cómo muchos fueron arrasados por el agua, dejando 
barrios aislados y ciudades incomunicadas. Todos recorda-
mos la pasarela de Picanya. Volver a levantarlos es volver a 
coser nuestro territorio.

¿Qué papel ha jugado el sector privado en la reconstruc-

ción?

El sector privado es imprescindible. Muchas obras de emer-
gencia ya se han finalizado y aún queda bastante por licitar. 
La participación de empresas en los acuerdos marco im-
pulsados por Tragsa ha sido muy positiva, y confiamos en 
que puedan seguir dando respuesta de forma rápida, con 
criterios de urgencia, sostenibilidad e innovación.

 NIVEL 39



ENTREVISTA

¿Qué estrategias de adaptación climática se están 

aplicando en las nuevas infraestructuras?

Se está trabajando en soluciones innovadoras: desde diseñar 
edificios que dejen las plantas bajas libres de actividad hasta 
trasladar infraestructuras de lugar. También se están creando 
jardines inundables y se está incorporando la adaptación 
climática en las agendas urbanas de reconstrucción. No se 
trata de volver al punto de partida, sino de construir ciudades 
más seguras frente a futuras DANAs.

¿Cómo se ha gestionado la comunicación con la ciudada-

nía y la confianza pública?

En una crisis, la confianza es tan importante como 
la respuesta técnica. La confianza se construye con 
transparencia, información veraz y participación. Por eso 
hemos abierto procesos participativos para que la ciudadanía 
conozca las actuaciones y pueda plantear sus demandas. 
La reconstrucción no es solo económica y social, también es 
emocional.

¿Cuál es el horizonte temporal para finalizar la recons-

trucción?

La reconstrucción llevará años. Podemos reponer 
infraestructuras, vehículos o bienes materiales, pero nunca 
recuperaremos las vidas perdidas ni el impacto emocional. 
Algunas actuaciones, como la renovación completa de 
redes de alcantarillado, requieren levantar pueblos enteros, 
y eso llevará tiempo.

Pero también es una oportunidad: debemos aprender de los 
errores del pasado y construir ciudades más resilientes para 
el futuro.

 La reconstrucción es también
una oportunidad para repensar

 nuestras ciudades y reducir
 la vulnerabilidad ante
 el cambio climático.
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EDITORIALOPINIÓNEDITORIALOPINIÓNEDITORIAL

No creo que haga falta aquí y a estas alturas, recordar ni 
enumerar nuevamente la tragedia y el desastre vivido por 
algunos municipios valencianos, el 29 de octubre de 2024. 
De todo ello, me sigo quedando con la solidaridad, con el 
voluntariado, con las ayudas, físicas y de toda índole, que 
desde innumerables entidades, organismos, asociaciones, así 
como del Gobierno de España, del Gobierno Autonómico y la 
Diputación de Valencia, nos brindaron de forma desinteresada 
y que nos facilitaron el poder acometer la reconstrucción de 
nuestros municipios, de nuestro términos municipales, en 
unas condiciones mínimas de cara a poder afrontar el futuro 
con ánimo y con garantías.

Allí estuvieron, desde el primer momento, las máquinas, los 
camiones y el personal humano de AVEMCOP prestando 
ayuda y trabajo a una de las zonas más afectadas y punto, 
sin duda, de zona cero de aquellas inundaciones; me refiero 
al Polígono Industrial “La Pahilla”, el único parque empresarial 
que poseemos en nuestro término municipal.

No obstante, el sector industrial en Chiva es clave para 
el desarrollo económico del municipio. Ni qué decir tiene 
que sus empresas generan riqueza, crean empleo e 
implica la creación de nuevos servicios. Chiva cuenta en la 
actualidad con un tejido industrial bastante importante y 
centrado, principalmente, en el citado polígono. La ubicación 
estratégica del municipio facilita una buena comunicación 
por el acceso a la A3, la cercanía al Bypass, la CV 50 y el 
área metropolitana y puerto de Valencia, lo que supone una 
ventaja para la instalación de nuevas empresas y el estudio 
de futuros polígonos industriales. Y cabe destacar que entre 
las principales actividades se encuentran la industria química, 
la fabricación de productos metálicos, la fabricación de 
muebles, la industria de alimentación, bebidas, reparación e 
instalación de maquinaria, etc. Por ello nuestra apuesta por su 
pronta reconstrucción y, sobre todo, nuestro agradecimiento 
a AVEMCOP, por el trabajo allí realizado, cuando tanta falta 
les hacía. 

Desde el primer momento, y como no podía ser de otra for-
ma, desde el Ayuntamiento de Chiva nos pusimos a intervenir 
en todas aquellas obras y proyectos que necesitaban de una 
emergencia para empezar a reconstruir todos los daños sufri-
dos, así como trasladar a la ciudadanía, y hacer efectiva, una 
vuelta a la normalidad del municipio. Nuestro término munici-
pal se vio afectado en todos sus sectores; forestal, agrícola, 
industrial, casco urbano y en las urbanizaciones y disemina-
dos. La maquinaria funcionarial del ayuntamiento se ha visto 
superada por la gran cantidad de contratos que se necesitan 
y por la gran cantidad de trámites administrativos necesarios 
para poder realizar todos los contratos, proyectos y memorias 
necesarias para comenzar cualquier actuación. Desde los 
ayuntamientos hemos reclamado con insistencia una flexibi-
lidad para poder adelantar y agilizar los plazos y trámites de 
los contratos, puesto que todo este tiempo que ha pasado, 
un año casi ya, no ha sido suficiente para poder realizar to-
das aquellas actuaciones urgentes y necesarias de cara a la 
prevención ante las nuevas lluvias que puedan producirse en 
este próximo otoño. Esa es nuestra preocupación principal; la 
seguridad de las personas, de las empresas, de todo aquello 
que se pueda ver afectado por esas inundaciones que, por 
desgracia, y según aseguran los técnicos, van a ser más re-
iteradas en esta zona mediterránea. Por ello, las administra-
ciones públicas, todas y a todos los niveles, debemos trabajar 
conjuntamente en beneficio de esa seguridad y de esa vuelta 
a la normalidad; los daños sociales y anímicos también hay 
que repararlos y también es nuestra responsabilidad.

Gracias, de nuevo, a AVEMCOP, y a todas las empresas, 
entidades y personas que de una forma u otra estáis 
colaborando para que nuestros pueblos, Chiva en mi caso, 
podamos salir adelante en lo físico, en lo social y sobre todo 
en lo anímico. Os puedo asegurar que estaremos siempre 
agradecidos.

Chiva, septiembre de 2025.
Ernesto Navarro Yuste
Alcalde de Chiva 

REFLEXIONES
de la DANA 
a un año vistax

EDITORIALEDITORIALOPINIÓNEDITORIAL
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Juan Fort 
Director Técnico 

Telf.- 961267401 
contrata@vameco.com

Servicios para Avemcop 
de Eureka 
•  Gestión de riesgos empresariales a través de 

metodología de gerencia de riesgos 
•  Análisis de riesgos estratégicos 
•  Análisis de riesgos operacionales 
•  Análisis de riesgos de cumplimiento 
•  Análisis de riesgos medioambientales 
•  Análisis de riesgos financieros 
•  Cumplimiento normativo penal 
•  Auditoria de protección de datos 
•  Garantía financiera de riesgos medioambientales 
•  Programas de cambio generacional y 

protocolo familiar 
•  Asistencia a diseño y elaboración de programa de 

seguros nacional e internacional

Servicios para Avemcop de Vameco 
•  Análisis y planificación de contratos de seguro 
•  Oferta aseguradora condiciones especiales flotas vehículos
•  Oferta aseguradora condiciones especiales flotas de camiones y maquinaria 
•  Oferta aseguradora condiciones especiales responsabilidad civil general 
•  Oferta aseguradora condiciones especiales convenio colectivo sector 

construcción y transporte 
•  Oferta aseguradora condiciones especiales instalaciones industriales 
•  Oferta aseguradora condiciones especiales amianto, materias peligrosas, ADR.
•  Oferta aseguradora condiciones especiales incendio y robo maquinaria industrial
•  Oferta aseguradora condiciones especiales todo riesgo de daños para maquinaria 

industrial de la construcción 
•  Oferta aseguradora condiciones especiales seguro de caución para licitaciones 
•  Oferta aseguradora condiciones especiales seguro de crédito a clientes
•  Oferta aseguradora condiciones especiales seguros de responsabilidad de 

administradores y directivos

EXPERTOS INDEPENDIENTES EN GESTION DE RIESGOS Y SEGUROS
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teléfono 96 165 37 73  •  e-mail info@aristaria.es  •  web www.aristaria.es

CANTERA EL PORVENIR (RIBARROJA)

CANTERA LA PEDRERA (RIBARROJA)

GRAVERA TRITURADOS EL CANO (LIRIA)
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ENTREVISTA A ANTONIO GARCÍA RIVERO
Presidente de FENAEX

¿Con qué objetivo nació FENAEX y cuál es su misión 
actual?

La Federación Nacional de Excavadores (FENAEX), fundada 
en junio de 2022, nació para unificar la voz de las asociaciones 
territoriales del sector de excavación en España, coordinando 
esfuerzos y representando intereses comunes ante instituciones 
nacionales y europeas.

Su misión actual es fortalecer el sector mediante alianzas 
estratégicas, visibilidad mediática y defensa activa de los 
intereses de sus asociados.

¿Qué aporta FENAEX al sector que no aportaban las 
asociaciones locales?

FENAEX funciona como plataforma integradora. Ayuda a que 
las asociaciones territoriales –como AVE-BIE (Vizcaya), AEXCA 
(Cantabria) o AEXAR (Aragón), AEXA (Asturias), AVEMCOP 
(Valencia), ASEAC (Segovia), Gremi TMC (Cataluña), AMAEXCO 
(Madrid), UNEXMA (Madrid), AGEX (Guipúzcoa), AEXAL (Álava)– 
colaboren y tengan mayor impacto, tanto en normativa como 
en iniciativas comunes. La unión genera fuerza y, sobre todo, 
interlocución.

¿Cuál fue el balance de la última Asamblea celebrada en 
Santander?

En marzo de 2025, en el Palacio de la Magdalena, se celebró la 
Asamblea General y jornada sectorial que reunió a representantes 

de todas las asociaciones miembros y colaboradores. Fue un 
éxito tanto por la participación como por la repercusión mediática.

Destacamos también el papel clave de medios especializados 
como Interempresas, OP Machinery, Movicarga y excAVE para 
difundir el trabajo que estamos haciendo y dar voz al sector.

¿Cómo definiría la situación actual del sector de excavación 
en España?

El sector se enfrenta a varios retos de calado:

• La falta de relevo generacional.

• La morosidad en los pagos, especialmente en subcontrata-
ciones.

• La rigidez en la normativa de transporte de residuos, que mu-
chas veces no contempla la realidad operativa de nuestras em-
presas.
A todo ello se suma una burocracia cada vez más compleja.

• Una burocracia que se hace extensiva a la relación laboral con 
empresas que nos obligan a pasar por plataformas de contrata-
ción farragosas que suponen un auténtico calvario administrati-
vo. En resumen, las plataformas de contratación, a pesar de sus 
buenas intenciones, pueden convertirse en un punto de encuen-
tro para prácticas anticompetitivas que afectan negativamente a 
la eficiencia del gasto público y al desarrollo de infraestructuras 
de calidad.
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Desde la Presidencia, ¿qué acciones está impulsando 
FENAEX para resolver esos retos?

Estamos trabajando en varios frentes:

• Promover una normativa realista para la gestión de tierras y 
residuos.

• Apoyar medidas contra la morosidad a través de la Plataforma 
Multisectorial Contra la Morosidad.

• Estrechar alianzas con entidades como CNC, ANMOPYC y 
otras federaciones del sector maquinaria y obra.
Nuestro objetivo es lograr que se legisle con conocimiento de 
causa, desde el terreno.

¿Cuál es la relación actual entre FENAEX y las Adminis-
traciones públicas? ¿Sienten que sus reivindicaciones son 
escuchadas?

Lamentablemente, debemos decir que la relación con las 
Administraciones es, en general, cordial pero poco efectiva. 
Desde FENAEX hemos solicitado en numerosas ocasiones 
reuniones formales para trasladar nuestras preocupaciones y 
propuestas, y aunque en muchos casos recibimos respuestas 
amables, la realidad es que todo suele quedarse ahí. No se 
concretan avances ni compromisos reales.

Esto nos lleva a una reflexión preocupante: da la sensación de 
que el tejido empresarial vinculado a la excavación — desde 
autónomos hasta grandes empresas, fabricantes y distribuidores 
de maquinaria — no tiene el peso ni la relevancia que merece 
ante las instituciones. Estamos hablando de un sector esencial 
para la ejecución de obras públicas y privadas, para el desarrollo 
urbanístico y para la sostenibilidad del entorno construido. Sin 
embargo, esa importancia no se traduce en una interlocución 
real ni en políticas públicas que atiendan nuestras necesidades.

FENAEX seguirá insistiendo en abrir estos canales, porque 
creemos firmemente que sin contar con los que realmente pisan 

la obra y conocen los desafíos técnicos, logísticos y económicos 
del sector, es imposible construir una normativa eficaz y justa.

¿Cómo valora la colaboración con publicaciones 
como excAVE, NIVEL y medios especializados como 
Interempresas, OP Machinery, Movicarga, …?

Muy positivamente. Estos medios están siendo un altavoz 
imprescindible para FENAEX, dado que hemos podido 
comunicar a todo el sector nuestras líneas estratégicas, balance 
de actividades y visión de futuro. Es esencial que el sector cuente 
con medios especializados comprometidos con la excavación y 
la maquinaria.

¿Qué logros concretos destacaría desde su llegada como 
presidente?

La consolidación de FENAEX como actor nacional desde su 
fundación.

El éxito organizativo y mediático de los eventos organizados.

El aumento de sinergias con asociaciones, plataformas 
sectoriales, colaboradores y medios especializados de 
comunicación.

La visibilidad institucional que vamos ganando, aunque aún 
queda camino por recorrer.

Todo esto no sería posible sin el esfuerzo conjunto de nuestras 
asociaciones miembro.

¿Qué hoja de ruta visualiza para FENAEX en los próximos 
años?

Queremos ampliar nuestra base territorial, reforzar el diálogo 
institucional y convertirnos en interlocutor imprescindible en 
cuestiones clave: economía circular, digitalización, seguridad 
laboral y formación profesional. El sector de excavación debe 
ser visto como lo que realmente es: un pilar de la obra civil, la 
construcción y el desarrollo sostenible.
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En el presente artículo vamos a analizar las principales no-
vedades introducidas por la Ley 1/2025, de 2 de enero, de me-
didas en materia de efi ciencia del Servicio Público de Justicia, 
la cual introduce la obligatoriedad de acreditar haber mante-
nido alguno de los métodos no jurisdiccionales de resolución 
de confl ictos (MASC) previo a la vía jurisdiccional, establecién-
dose este punto como un requisito de procedibilidad en los 
procesos civiles y mercantiles.

Desde el día 3 de abril de 2.025 se establece como obliga-
torio acreditar ante el Juzgado haber realizado o intentado pre-
viamente alguno de los sistemas de resolución no jurisdiccio-
nal de confl ictos. Dicho extremo debe acreditarse y aportarse 
junto con la presentación de la demanda, siendo indispensable 
para que ésta pueda ser admitida a trámite.

Dicho requisito opera en los procedimientos de naturaleza 
civil y mercantil, quedando excluidos los procedimientos con-
cursales, laborales o contencioso-administrativos. Dentro del 
ámbito civil y mercantil, se estima necesario en los procedi-
mientos declarativos regulados en el Libro II, así como en los 
procedimientos especiales del Libro IV de la Ley 1/2000, de 7 
de enero, de Enjuiciamiento Civil. Del mismo modo, los aparta-
dos 2 y 3 del artículo 5 de la Ley 1/2025, exceptúan la obligato-
riedad de la actividad negociadora en ciertos supuestos.

El artículo 2 de la Ley 1/2025 indica que se entiende por 
medio adecuado de solución de controversias “cualquier tipo 
de actividad negociadora reconocida en esta u otras leyes”. El 
artículo 5.2 indica asimismo que “se considerará cumplido este 
requisito si se acude previamente a la mediación, a la concilia-
ción o a la opinión neutral de una persona experta independien-
te, si se formula una oferta vinculante confi dencial o si se em-
plea cualquier otro tipo de actividad negociadora, reconocida 
en esta u otras leyes”.

Por tanto, los principales medios de solución de controver-
sias son los siguientes:

- Mediación: Dos o más partes intentan voluntariamente 
alcanzar por sí mismas un acuerdo con la intervención de una 
persona mediadora, la cual facilita el diálogo y el acuerdo de 
manera imparcial y neutral, sin hacer propuestas.

- Conciliación. Una persona experta con conocimientos 
técnicos o jurídicos relacionados con la materia en confl icto 
ayuda a las partes a alcanzar un acuerdo, haciendo propuestas 
que puedan terminar la controversia entre ellas.

- Oferta vinculante confi dencial. Cualquier persona con 
ánimo de solucionar una controversia puede formular oferta 
vinculante a la otra parte y quedará obligada a cumplirla si es 
aceptada. Del mismo modo, la aceptación de la contraparte es 
irrevocable.

- Opinión de persona experta independiente. Las partes 
entregan a un experto independiente (con conocimiento técni-
cos o jurídicos) toda la información y pruebas de que dispon-
gan sobre el objeto controvertido para que emita un dictamen 
no vinculante.

- Derecho colaborativo. Negociación ordenada con abo-
gados acreditados en Derecho Colaborativo y, en su caso, de 
terceras personas neutrales expertas. Si no hay acuerdo, los 
abogados no podrán representar a sus clientes en un litigio 
futuro sobre el mismo asunto.

Una vez se ha optado por uno de los medios válidos en 
derecho, se entenderá que se ha producido la terminación del 
proceso sin acuerdo:

• A los treinta días naturales desde la recepción de la 
solicitud inicial de negociación sin contacto o sin una primera 
reunión a los efectos de alcanzar un acuerdo o no si no se ha 
obtenido una respuesta por escrito.

• A los treinta días naturales desde que una parte efectúe 
una propuesta a la otra sin que se alcance acuerdo o sin que se 
haya obtenido respuesta por escrito a dicha propuesta.

• A los tres meses desde la primera reunión sin que se 
hubiera alcanzado un acuerdo.

Tal y como establece el artículo 7 de la Ley 1/2025, la so-
licitud de una de las partes dirigida a la otra para iniciar un 
procedimiento de negociación a través de un medio adecua-
do de solución de controversias interrumpirá la prescripción o 
suspenderá la caducidad de acciones desde la fecha en la que 
conste el intento de comunicación de dicha solicitud a la otra 
parte. Dicha suspensión o interrupción se prolongará hasta la 
fecha de la fi rma del acuerdo o de la terminación del proceso 
de negociación sin acuerdo.

En conclusión, la reforma efectuada por la Ley 1/2025 supo-
ne un cambio sustancial en el procedimiento civil y mercantil. 
Esta exigencia, que persigue incentivar la cultura de la negocia-
ción, así como descongestionar los órganos jurisdiccionales, 
no es meramente formal, siendo por el contrario un requisito 
de procedibilidad necesario, aunque en la práctica muchos de 
estos medios de resolución de controversias serán difíciles de 
aplicar con agilidad.

Si desea ampliar esta información o tiene alguna duda, no 
dude en escribirnos a: despacho@counselpartners.es

NOVEDADES Y ALCANCE DE LA LEY 1/2025 DE MEDIDAS
EN MATERIA DE EFICIENCIA DEL SERVICIO PÚBLICO DE JUSTICIA
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SÍLICE CRISTALINA RESPIRABLE EN CONSTRUCCIÓN Y OBRAS PÚBLICAS.
CRITERIOS PARA LA ELABORACIÓN DEL ESST Y EL PSST

INFORMACIÓN

En el sector de obras públicas, construcción y maquinaria se encuentra, en determinados procesos y tareas, la 
sílice cristalina respirable. Por ello, UNIMAT PREVENCIÓN (Grupo Avanta) continúa trabajando para detectar 
su presencia mediante mediciones higiénicas y proponer medidas preventivas que ayuden a las empresas del 
sector a minimizar los riesgos, así como a sensibilizar a las personas trabajadoras.

¿Qué criterios hay que tener en cuenta antes de iniciar una 
obra?

El primer paso a tener en cuenta es el proceso de selección de 
los materiales a emplear, ya que la sustitución de los materiales 
por otros que no contengan sílice o que esté en proporciones 
menores, será siempre la medida más efi caz conforme refe-
rencia el Real Decreto 665/1997, de 12 de mayo, sobre la 
protección de los trabajadores contra los riesgos relacio-
nados con la exposición a agentes cancerígenos durante 
el trabajo.

A continuación, es recomendable especifi car de la forma más 
concreta posible las medidas preventivas y las protecciones 
técnicas a adoptar. Todo ello por cada obra y fase de actua-
ción tal y como recoge el criterio elaborado por el INVASSAT 
“CT02-230102 Control de la exposición a SCR en las obras 
de construcción aspectos a considerar en los ESST y PSST 
05.2023” en el que también participó UNIMAT PREVENCIÓN.

¿Qué aspecto hay que incluir en el plan de seguridad y sa-
lud de una obra respecto a la SCR?

En el plan de seguridad y salud de una obra, sea una obra 
de construcción o una obra pública, en la que se encuentre 
presente la SCR, hay que contemplar los siguientes aspectos:

1. Identifi cación de materiales, operaciones, puestos afectados 
y zonas de riesgo.

2. Medidas preventivas y de protección: Señalización y delimi-
tación de zonas con generación de SCR, procedimientos de 
trabajo y plan de mediciones higiénicas en obra (mapeo de la 
obra).

3. Higiene personal. Algunas medidas preventivas: establecer 
protocolos de limpieza y descontaminación, gestión de la ropa 
de trabajo, vestuarios portátiles donde se tenga en cuenta evi-
tar confl uencia de personal con ropa limpia y sucia a la vez.

4. Coordinación de actividades empresariales (mapeo obra, 
donde se defi nen las áreas y procesos con mayor probabilidad 
de riesgo de exposición).

5. Vigilancia de la salud de las personas trabajadoras. Inicial 
(previa a la exposición), periódica y control post-ocupacional.

6. Información y formación específi ca en SCR como medida de 
sensibilización. Se aconseja realizar durante el desarrollo de la 
acción formativa una prueba de ajuste del equipo de protec-
ción respiratoria.

Conclusión
La prevención de los riesgos asociados a la sílice 
cristalina respirable requiere un enfoque integral. 
Por ello, es fundamental que las empresas conti-
núen y mejoren la implementación de estrategias 
efectivas para controlar la exposición y proteger 
la salud de la población trabajadora. Entre estas 
estrategias se incluyen: la monitorización de pol-
vo en continuo en las instalaciones y acciones 
preventivas para el control y minimización del 
riesgo de exposición frente a la sílice cristalina 
respirable, como por ejemplo la formación teóri-
ca-práctica con test de ajuste individual por perso-
na trabajadora y la vigilancia de la salud.

Desde UNIMAT PREVENCIÓN podemos ayudar a 
las empresas a implementar todas estas medidas, 
aportando experiencia, rigor técnico y soluciones 
adaptadas a cada necesidad.
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 ACTUALIDAD

DA UN NUEVO PASO CON LA APERTURA DE SU BASE 
EN RIBARROJA

La evolución y expansión de DIR Levante toma forma 
con la próxima apertura de su nueva base en el Polígono 
El Oliveral, en Ribarroja del Turia (Valencia). Esta 
nueva ubicación contará con servicio postventa propio, 
permitiendo ofrecer un soporte técnico ágil, cercano y de 
calidad, tanto en mantenimiento como en reparación.

Con esta nueva apertura, DIR Levante se suma al sólido 
entramado territorial del grupo, uniéndose a las sedes 
ya consolidadas de DIR Zaragoza, DIR Oviedo, DIR 
Valladolid, DIR Madrid, DIR Málaga, DIR Barcelona, 
DIR País Vasco. Una red que pronto espera completarse 
con la futura incorporación de DIR Galicia y DIR 
Canarias, donde ya existe presencia comercial activa.

Desde su sede central en Zaragoza, Grupo DIR ofrece 
cobertura en todo el territorio nacional, liderando 
la distribución ofi cial de LiuGong y de otras marcas 
internacionales de referencia como CBI, Terex Ecotec, 
Terex Recycled Systems, ZenRobotics, Rokbak 
(Grupo VOLVO), ROCO y Ufkes Greentec.

Este crecimiento estratégico refl eja el compromiso del 
Grupo DIR con la proximidad, la excelencia en el servicio 
y la innovación, consolidando su posición como referente 
nacional en el sector de la maquinaria de construcción, 
reciclaje, medioambiente y biomasa entre otros.

Grupo DIR

Comprometidos con la excelencia
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Evolución del PRECIO DEL CARBURANTE

EVOLUCIÓN PRECIOS 
DEL GASÓLEO

 NIVEL 61

En los seis primeros meses de 2025 se ha observado un descenso 

en los precios del gasóleo en comparación con los de estos 

mismos meses hace dos años. Estos datos muestran que la media 

anual consigue ser, de momento, la más baja de los últimos tres 

años, con 143,33 céntimos/litro. A pesar de un ligero repunte en 

febrero, la tendencia general ha sido la bajada paulatina de los 

precios, siendo julio el mes más barato con 136,77 céntimos/litro, y 

febrero el más caro con 149,86 céntimos/litro. 

No obstante, estos niveles de precios siguen estando lejos de las 

medias anualesmás bajas registradas en 2020 (107 céntimos/

litro) y 2021 (124,46 céntimos/litro), lo que indica que, si bien 

la tendencia es favorable, el coste del combustible sigue siendo 

significativamente superior al observado 

al inicio de la última década.

Respecto al precio del Gasóleo B, 

encontramos que tras una breve subida 

que inició en enero con 1,167 € respecto 

a diciembre del mes anterior que se 

situaba en 143,63 €, y que alcanzó su 

pico en febrero con 1,182 €, los precios 

han tendido a la baja en la primera 

mitad de 2025. Pasado los seis primeros 

meses, julio fue un mes de subida 

con 1,126 €, pero le siguieron un leve 

descenso de precios.

El primer semestre de 2025 muestra un panorama positivo para los 

empresarios de maquinaria, construcción y obras públicas, dado 

que los precios del gasóleo han tendido a la baja respecto a los dos 

últimos años, facilitando la planificación de costes operativos. Sin 

embargo, los valores aún están por encima de las medias históricas 

más bajas, por lo que la optimización del consumo y la planificación 

del abastecimiento continúan siendo factores clave para la gestión 

de costes en este sector.



Calendario de FERIAS

CALENDARIO DE FERIAS INTERNACIONALES 
SECTOR CONSTRUCCIÓN 2025/26

CONSTRUCTION MACHINERY EXHIBITION
Varsovia, Polonia. 4 de noviembre – 6 de noviembre

The largest construction machinery fair

BETONDAG RÓTERDAM 

Róterdam, Países Bajos. 20 de noviembre. 

Feria de la industria del hormigón.

HEAVY
Dubai, Emiratos Árabes Únidos. 24 de noviembre – 27 de noviembre.

The event for cutting-edge trends in plant, machinery and vehicles

EXPO BATUMI BATUMI
Georgia. 5 de diciembre – 7 de diciembre. 

International Exhibition of Construction Materials Technologies and Real Estate

EARTH MOVING EXPO
El Cairo, Egipto. 18 de diciembre – 21 de diciembre

The 5th international exhibition for earth moving equipment

INFRATECH 2026
Essen, Alemania. 13 de enero – 15 de enero

The central meeting point for knowledge exchange, networking and innovation.

WORLD OF BUILD EXPO
Varsovia, Polonia. 13 de enero – 15 de enero

International trade fair for building technologies and materials

WORLD OF CONCRETE
Las Vegas, EE.UU. 19 de enero – 22 de enero
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